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AI i markedsføring: Praktiske 
grep som gir resultater nå
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Tøffe utfordringer i markedsføring som norske B2B -
selskaper står ovenfor

Hvordan velge riktige AI -verktøy for markedsføring?
Embedded vs. stand -alone : Fordeler og ulemper

Eksempler: 12 praktiske måter å bruke AI i 
markedsføring , fra HubSpot og ChatGPT
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Sett inn bilde

˺̒̕ ̄Η̣̖̟̘

Les mer om Ida.

Ida hjelper våre B2B -kunder med å øke digital synlighet, 
konvertere flere leads, øke salg og forbedre kundetilfredshet 
gjennom innhold i ulike kanaler.

Med utdanning og bakgrunn som journalist og erfaring med 
markedsføringsstrategi, spesialiserer hun seg på 
tekstinnhold som bygger tillit, engasjerer og skaper 
resultater.

Les mer om Ida.

kƑƑŬƚƇņǈƏģǀƄŌņǈŤƶǀŌǀ

https://www.leadify.no/idasoreng
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Leadify eksisterer på grunnlag av en enkel observasjon: 

- Digitalisering og AI endrer måten selskaper på 
bedriftsmarkedet (B2B) kjøper tjenester og produkter

Likevel driver mange B2B -salg og markedsføring som før.

For selskaper innen energi, teknologi og produksjon er 
Leadify en vekstpartner .

Vi kan levere:

Å Vekstpakke for å løfte nettsider, marketing , salg og CRM-
arbeidet, og levere en komplett kundereise på HubSpot 
CRM.

Å Vekstprogram for å vokse over tid, med riktig miks av digital 
markedsføring, støtte til salg og service, CRM og rapporter. 

Målet er økt synlighet, bedre salg og mer fornøyde kunder.

https://www.leadify.no/vekstpartner
https://www.leadify.no/losninger-vekstprogram-vekstpakke#vekstpakke
https://www.leadify.no/losninger-vekstprogram-vekstpakke#vekstpakke
https://www.leadify.no/losninger-vekstprogram-vekstpakke#vekstprogram
https://www.leadify.no/losninger-vekstprogram-vekstpakke#vekstprogram
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̅Η̗̗̖ ̦̥̗̠̣̣̟̘̖̣̕̚ 
̞̚ ̣̜̖̤̗̒̕Η̣̟̘̤̠̞̚ ̟̠̣̤̜̖ 
˳x ˳˞̡̤̖̝̤̜̖̣̒ ̤̥ͽ̣ ̧̠̖̟̗̠̣





̝̘̗̄̒Η̣̟̚ ̥̖̣̟̖̥̥
˼̦̟̖̟̖̞̕ͽ̥̥̖̤̟ ̜̜̖̞̖̒̕ ̖̟̤̖̝̘̖̣

˾̒̕ ˾̖̟ Ю̖̃̕ ̟̚ ̪̠̦̣̗̒ ̔Я̖  ˲˾˴˝ ˣˡˡ˨



Salg etter  internett
Cirka 80 prosent av kjøpsreisen er gjennomført,
før kunder snakker med en selger.



Selskaper  på  bedriftsmarkedet  (B2B):

Hvordan  kjøper  de tjenester 
og produkter  i 2025?



Den nye B2B - kjøperen*

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

Ingen av alternativene over

Rådgivere (uavhengige)

Tester og annen dokumentasjon (uavhengige)

Referanser (uttalelser fra andre brukere av produkt/tjeneste)

Offentlige organer (tilsyn, myndigheter o.l.)

Chatsøk (ChatGPT eller tilsvarende AI/KI-drevet søk)

Interne systemer (databaser, kataloger o.l.)

Kontaktpersoner hos leverandører

Medier (aviser, TV, radio m.m.)

Nettsider til leverandører

Sosiale medier (artikler, diskusjonsfora, kommentarfelt m.m.)

Internett (søkeresultater på Google, Bing m.fl.)

Kollegaer og eget nettverk

˹̧̒ ̖̣ ̧̜̥̘̖̚̚ ̜̝̖̣̚̕ ̥̝̚ ̛̟̗̠̣̞̤̠̟̒̚ ̚ ̗̠̣̟̖̝̤̖̓̚̕ ̞̖̕ ̛̠̖̟̓̓ ̟̕̚˰ ˙̧̗̝̖̣̝̘̒˚
*Beslutningstakere og påvirkere for innkjøp i selskapet

https://leadifyno-my.sharepoint.com/personal/oyvind_jacobsen_leadify_no/Documents/Leadify_internt/2022/B2B%202022/_220307%20Analyser%20(forel%C3%B8pige).xlsx?web=1


˵̖̟ ̟̪̖ ˳ˣ˳ ˞̜ ̛Η̡̖̣̖̟˛

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

Ingen av alternativene over

Rådgivere (uavhengige)

Tester og annen dokumentasjon (uavhengige)

Referanser (uttalelser fra andre brukere av produkt/tjeneste)

Offentlige organer (tilsyn, myndigheter o.l.)

Chatsøk (ChatGPT eller tilsvarende AI/KI-drevet søk)

Interne systemer (databaser, kataloger o.l.)

Kontaktpersoner hos leverandører

Medier (aviser, TV, radio m.m.)

Nettsider til leverandører

Sosiale medier (artikler, diskusjonsfora, kommentarfelt m.m.)

Internett (søkeresultater på Google, Bing m.fl.)

Kollegaer og eget nettverk

˹̧̒ ̖̣ ̧̜̥̘̖̚̚ ̜̝̖̣̚̕ ̥̝̚ ̛̟̗̠̣̞̤̠̟̒̚ ̚ ̗̠̣̟̖̝̤̖̓̚̕ ̞̖̕ ̛̠̖̟̓̓ ̟̕̚˰ ˙̧̗̝̖̣̝̘̒˚
Τ9ŌǈƇǜǔƑűƑťǈǔģƄŌǀŌϔƚťϔƽĹǳűǀƄŌǀŌϔŤƚǀϔűƑƑƄƁƶƽϔűϔǈŌƇǈƄģƽŌǔ

!?

https://leadifyno-my.sharepoint.com/personal/oyvind_jacobsen_leadify_no/Documents/Leadify_internt/2022/B2B%202022/_220307%20Analyser%20(forel%C3%B8pige).xlsx?web=1


Motta gratis rapport i oktober

Delta i den nye undersøkelsen 2025



30. november 2022



̻˻̖̘ ̧̝̚ ̙̒ ̧̤̣̒˝ ̞̖̕ ̖̟ ̘̟̘̒˝ ̣̤̜̥̒͋



˶̟ ̛̠̣̖̤̖̗̓ ̤Η̜̖̣ ̧̤̣̒

̹˴̧̙̖̣̠̟



̄Η̜ ̚ ˣˡˣs



Søk i 202 3

Trafikk (klikk) fra 
organisk SEO:

Ζ10- 20 %



Søk i 202 5

AI
Engine
Optimization !

Ϋί

̣̗̜̜̅̒̚ ˙̜̝̜̜̚˚ ̗̣̒ 
̠̣̘̟̤̜̒̚ ̄˶̀˫

Ζx ˦ ̟



̄Η̜ ̚ ˣˡˣ˦



Markedsføring  etter  AI
60 prosent av alle Google - søk ender
uten klikk til en nettside.



Tøff utfordring #1

Zero click !



Vi har  endret  måten  vi lever, jobber 
og  kjøper  produkter  og  tjenester

Vi må  forholde  oss  til  verden  slik  den er i 2025, 
ikke  slik  vi husker den var i 2020.



˵̖̟ ̞̠̖̣̟̖̕ ˙˰˚ ˳ˣ˳ ˞̞ ̣̜̖̤̗̒̕Η̣̖̣̖̟
Hva slags markedsføring gjør ditt selskap i år? (flervalg)

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

Vet ikke
̄Η̜ ̤̖̣̥̓̒ ̡ͽ ˲˺ˠ˼˺ ˙˴̙̥̒˸́̅ ̖˟̝˟ ̧̘̖̟̖̣̥̥̒̚з

˼̥̝̠̘̒̒ˠ̡̡̧̠̤̝̘̤̖̣̜̒ ˙˸̦̝̖ ̤̖̣̚̕˝з
Lyd (podcast o.l.)

Eget magasin/brosjyrer (digitalt eller papir)
˲̟̟̠̟̤̖̣ ̥̣̪̜̥̖ ̞̖̖̣̕̚ ˙̡̡̧̣̤̖̣̒̒̚̚ˠ̝̖̣̓̒̕з

Webinarer (digitale)
PR (medieomtale)

Sponsing
Video (YouTube, TikTok o.l.)

Annonser i digitale medier (nettaviser o.l.)
Bransjenettverk (faglig/teknisk forum o.l.)

Nyhetsbrev (e-post, kampanjer o.l.)
˺̟̠̦̟̓̕ ̞̣̜̖̥̟̘̒̚ ˙˳̝̠̘̘ˠ̝̖̤̒̕ ̗̣̒з

Kundearrangementer/-salgsevents (fysiske)
Søkemotorer (SEO/SEM/Google Ads o.l)
˴̠̟̥̖̟̥ ̞̣̜̖̥̟̘̒̚ ˙̦̟̖̣̙̠̝̖̟̖̕̕̕ˠз

Messer og konferanser (åpne)
̠̤̝̖̄̒̚ ̞̖̖̣̕̚ ˙˽̟̜̖̚̕˺̟˝ ˺̟̤̥̘̣̞̒̒˝з

Ϋί

https://leadifyno-my.sharepoint.com/personal/oyvind_jacobsen_leadify_no/Documents/Leadify_internt/2022/B2B%202022/_220307%20Analyser%20(forel%C3%B8pige).xlsx?web=1


̜̝̄̒ ̧̚ ̗̠̣̥̤̖̥̥̖ ̤̠  ̞̗Η̣˰ 



Tøff utfordring #2:

Hvordan løse zero click ?



˵̖ ̟̖̤̥̖ ˦ ͽ̣̖̟̖

Det er mye vi ikke vet, men dette er vi sikre på:

1. Nettsider blir fortsatt viktige

2. AI vil fortsette å påvirke søk, trafikk til nettsider, og raskt bli større enn 
tradisjonelt søk

3. The age of signals : Du må fange signaler på kjøpsintensjon over tid, fra 
mange kanaler og i mange formater (omnichannel )

Gode nyheter 

- Har du godt innhold på nett? Da vil AI finne det!

- Er ditt innhold det kundene etterspør i sin kjøps - og kundereise? Da vil 
kundene finne deg! 

ΝЮШ
uƨŰĬĲƖ

2. 
Søk

ΟЮШ
f



Kort sagt: 

Kunder søker på nettet og AI som aldri før

Din bedrift må være synlig og møte kundene der DE er

ͅϔ

2



02 ˹̧̠̣̟̒̕ ̧̖̝̘̖ ̣̜̥̘̖̚̚ ˲˺˞̧ ̖̣̜̥Η̪ 
̗̠̣ ̞̣̜̖̤̗̒̕Η̣̟̘̚˰
̄ͽ ̦̕ ̣̦̜̖̣̓ ̣̖̥̥ ˲˺ ̥̝̚ ̣̖̥̥ ̡̡̧̠̘̖̒



˹̧̒ ̞̖̟̖̣ ̧̚ ̞̖̕ б˲˺-̧̖̣̜̥Η̪в˰
Det finnes to hovedtyper AI i markedsføring:

1. Verktøy utenfor systemet (stand - alone )
Eks: ChatGPT , Claude, Gemini Ьfleksible og åpne

2. AI i systemet du jobber i ( embedded )
Eks: HubSpot AI, Copilot i Teams/Word, Canva AI

̖̟̜̅˫ б̥̖̟̗̠̣̆ ̤̪̤̥̖̞̖̥в ̠̘ б̟̟̖̚ ̚ ̤̪̤̥̖̞̖̥в

Du må vite når du bruker hva.



˿ͽ̣ ̣̦̜̖̣̓ ̦̕ ̧̙̒ Ь̠̘ ̧̙̠̣̗̠̣˰
˳̛̣̦̜̤̤̥̦̤̠̟̒̚ Beste AI - verktøy Hvorfor dette?
Lage innhold eller struktur fra 
bunnen av Frittstående AI (ChatGPT) Frihet, kreativitet, variasjon

Skrive med CRM - data, 
kontaktinfo, deal - info Innebygget AI (Eks Hubspot) Tilgang til oppdaterte, koblede 

data
Finne overskrifter og 
budskapsvinkler

Frittstående AI (ChatGPT) Rask idégenerering, variert stil 
og form

Tilpasse tekst på e - post inne i 
HubSpot Innebygget AI (Eks Hubspot)

Jobber direkte med 
eksisterende innhold og 
kontekst

Optimalisere workflows, CTA 
eller lead - data Innebygget AI (Eks Hubspot) Bygget for presise, datanære 

prosesser
Teste nye ideer, konsepter og 
formater

Frittstående AI (ChatGPT) Plug - and - play, lav terskel for 
eksperimentering



Når bruker du hvilken type AI?

Beste praksis = Bruk begge Ьtil ulike formål
Bruk stand - alone AI til å skape. Embedded AI til å effektivisere.

Situasjon Frittstående AI Innebygget AI
Fleksibilitet og idéskaping Ja ˳̖̘̣̖̟̤̖̥
Datatilgang og integrasjon Utenfor system Koblede data
Personvern og kontroll ̗̗̖̟̥̝̘̖̀̚ ̛̤̜̪̥̖̟̖̤̥̖̣Bedriftens rammer
Rask oppstart og 
eksperimentering Plug - and - play ˼̧̣̖̖̣ ̡̡̠̝;̣̟̘̚

Systemnær optimalisering Ikke tilgjengelig Laget for dette



Hvordan bygger du en god AI - strategi?
Smarte team bygger struktur og kultur rundt AI Ьikke bare bruker verktøy tilfeldig.

Kombiner:
Å Kreativ frihet ( ChatGPT , Claude)
Å Effektiv gjennomføring (HubSpot AI, Copilot )

Tenk strategi:
Å Hva bruker vi AI til, og ikke til?
Å Hvordan sikrer vi datasikkerhet og ansvarlighet?
Å Hvordan bygger vi kompetanse i teamet?

De som lykkes, eksperimenterer smart, og har retning



AI krever både frihet og ansvar

Du må ha balanse mellom:
Eksperimentering Ьså teamet lærer og tester
Retningslinjer Ьså dere ivaretar selskapets verdier og ansvar

Det handler om å gi rom for utforsking, uten å miste kontroll
Hvordan ivaretas personvern, dataflyt, kildebruk, konfidensialitet osv.



˹̧̒ ̞ͽ ̦̕ ̙̒ ̡ͽ ̡̝̤̤̒˰

˸ͽ ̛̘̖̟̟̠̞ ̧̝̜̚ͽ̣̖̟̖
˹̧̖̞ ̖̖̣̚ ̖̥̕ ̦̕ ̝̖̘̘̖̣ ̟̟̚˝ ̧̙̒ ̝̘̣̖̤̒˝ ̠̘ ̧̙̠̣˰

˺̧̣̖̥̣̒̒ ̖̣̖̕ ̖̟̕ ̞̖̟̟̖̤̜̖̝̘̖̚ ̗̜̥̠̣̖̟̒˰
˲˺ ̗̠̣̖̟̜̝̖̣ ˞̞ ̖̟ ̞̖̟̟̖̤̜̖̣ ̡̤̜̖̣̒ ̥̝̝̥̚̚˝ ̗̠̣̤̥ͽ̖̝̤̖ ̠̘ ̛̣̖̝̤̠̟̒

˸̠̕ ˲˺˞̡ ̣̜̤̤̒̚ ̙̟̝̖̣̒̕ ̝̜̖̚ ̞̪̖ ̠̞ ̗̠̝̜ ̤̠̞ ̠̞ ̥̖̜̟̠̝̠̘̚˟



De som lykkes med AI i markedsføring:

Ser på AI som et vekstverktøy , ikke bare en effektiviseringsmotor
Har en plan for hva som skal automatiseres og hva som skal forankres
Starter enkelt og bygger kompetanse og trygghet over tid
Har kontroll på data, målgruppe og tone
Deler erfaringer, lærer sammen og løfter hele teamet

б̖̜̟̠̝̠̘̖̟̅̚ ̖̣ ̝̖̥̥ ͽ ̖̟̣̖̕˟ ˵̖̥ ̖̣ ̞̖̟̟̖̤̜̖̣ ̠̘ ̧̟̖̣̒ ̤̠̞ ̖̣ ̧̟̤̜̖̝̘̒̚˟в

Hva kjennetegner de som lykkes?



03
12 eksempler på praktisk 
bruk av AI i markedsføring
- 6 fra HubSpot
- 6 fra ChatGPT



Hva er en B2B -
markedsfører sin 
rolle i dag?



ЮЯˣˡˣ˧ ̜̟̒ ̝̓̚ ͽ̣̖̥ ̧̙̠̣ ̖̣̗̥̖̣̓̕̚ ̡̥̖̣̒ ̞̣̜̖̤̟̖̝̖̣̒̒̕̕ ̗̠̣̕̚ ̖̕ ̜̜̖̚ 
̗ͽ̣ ˲˺ ̥̝̚ ͽ ̟̖̗̝̖̒̓̒ ̖̞̕ЯЯ



˹̧̒ ̜̟̒ ˲˺̛̘Η̣̖ ̗̠̣ ͽ 
̞̣̜̖̤̗̒̕Η̣̖ ̖̣̖̓̕˰



Assistent + Innsikt



àǔŌťϔͅϔƚťϔǈǔŌťϔ͆ϔǈƄƁŌǀϔƑĹϔ

Hvor er vi på vei?



12 konkrete 
eksempler

01 Marketing Studio

02 Breeze Content Agent

03 Content Remix

04 AEO & SEO Assistant

05 Customer Agent

06 Breeze Assistant

07 Idé og tekstutvikling

08 Optimalisering og gjenbruk av innhold

09 Research og innsikt

10 Språk og tilpasning av budskap

11 Hvordan få svarene du ønsker?

12 Brukertips ChatGPT



01 ˾̣̜̖̥̟̘̥̦̠̒̄̚̕̚
˞˷ ̖̝̝̖̤ ̣̖̤̗̝̥̖̒̓̒̚̕



1. Marketing Studio



ˡˣBreeze Content Agent
- Lage innhold



̻з̖̟ ˲˺- drevet agent som forstår bedriften din, snakker språket 
ditt og lager innhold som konverterer for deg»



2. Content agent



2. Content agent



2. Content agent



ˣ˟  ˴̠̟̥̖̟̥ ̘̖̟̥̒



2. Content agent



03 Content Remix
- Samme innhold i flere formater og kanaler



з̻̖ ̥ ˲˺˞̕ ̧̣̖̖̥ ̧̖̣̜̥Η̪ ̤̠̞ ̝̣̒ ̖̘̕ ̣̤̜̥̒ ̠̘ ̧̖̗̗̖̜̥̥̚ ̛̘̖̟̣̦̜̖̓ 
̖̜̤̤̥̖̣̖̟̖̚̕ ̟̟̙̠̝̚̕ ̡ͽ ̧̥̖̣̤ ̧̒ ̦̝̜̖̚ ̜̟̝̖̣̒̒ ̠̘ ̗̠̣̞̥̖̣̒͋

з̻̘ ̛Η̣̖ ̟̟̙̠̝̚̕ ̤̠̞ ̝̠̘̘̟̟̝̖̘̘̓̚˝ ̧̖̠̖̣̚̕˝ ̝̪̗̝̖̣̕̚˝ ̝̖̣̓̚̕ ̖̝̝̖̣ 
̟̖̥̥̤̖̣̚̕ ̠̞ ̥̝̚ ̟̪̖ ̗̠̣̞̥̖̣̒ ̤̠̞ ̤̠̤̝̖̒̚ ̞̖̖̣̕̚˞̚ ̟̟̝̖̘̘˝ ̖˞
̡̠̤̥̖̣˝ ̝̟̟̘̤̤̖̣̒̕̚̚̕˝ ̟̟̠̟̤̖̣̒ ̠̘ ̞̖̣ Ь̞̖̕ ̗ͽ ̜̝̜̜͋̚



3. Content remix



3. Content remix



3. Content remix



ˤ˟  ˴̠̟̥̖̟̥ ̣̖̞̩̚



3. Content remix



04 ̄˶̀ ˗ ˲˶̀ 
̖̠̞̞̖̟̥̠̟̤̃̔̒̕̚
˞˷ ̟̟̖̚ ̄˶̀ ̠̘ ˲˶̀˞̡ ̣̠̝̖̞̖̣̓ ̠̘ ̝Η̤ ̖̞̕ ̤̥̖̘˞̗ ̠̣̤˞̥̖̘



AI- baserte AEO - anbefalinger bruker kunstig intelligens for å 
analysere og forbedre nettstedets synlighet i AI, og tilsvarende 

SEO for søkemotorer.

̻з̘̣̚ ̟̟̤̜̥̚̚ ̠̘ ̗̠̣̤̝̘̒ ̥̝̚ ̡̠̥̞̝̤̖̣̟̘̒̚̚̚ ̤̖̣̥̓̒ ̡ͽ ̓ͽ̖̕ ̥̖̜̟̤̜̖̚ 
̠̘ ̟̟̙̠̝̤̞̖̤̤̘̖̚̕̚ ̗̜̥̠̣̖̣̒˟з͋



4. SEO recommendations


